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Kann der Kunde heute noch Kénig sein?

Eine ganz normale Situation

Herr A und Herr B sind beide ledig und Angestellte mit
dhnlich gutem Einkommen.

Herr A lebt unbeschwert und gliicklich in einer Eigentums-
wohnung. Er hat keine Zukunftsdngste sondern eine klare
Vorstellung zur eigenen Lebensplanung.

Herr B wohnt zur Miete und hat permanent Zweifel, wie die
Zukunft aussehen wird, da sich die gesellschaftlichen und
sozialen Rahmenbedingungen immer weiter verschlechtern.

Hier stellt sich naturlich die Frage, wie es zu diesen unter-
schiedlichen Einstellungen kommt!

Die Griinde liegen klar auf der Hand:

Herr A greift grundsatzlich auf
die fachliche Betreuung
unabhangiger Experten zurlick,
wenn es um Fragen und
Entscheidungen in den Berei-
chen ,Aufbau und Sicherung
des personlichen ,,Wohlstands”
geht!!

Herr B nutzt keine eindeutig
neutrale Beratung. Er ist we-
gen unterschiedlicher medialer
Berichterstattung permanent
verunsichert. Sich widersprech-
ende ,Verkaufsberatungen”
durch Produktverkdufer von
Versicherungen und Geldan-
lageinstituten lassen  keine
klare Lebensplanung zu und

schiiren bereits bestehende
Zukunftsangste.

Herr A gehort zu unseren Kunden.

Er ist zufrieden und positiv gestimmt, da er jederzeit auf
unseren fachlich neutralen Rat zuriickgreifen kann und er somit
grotmagliche Planungssicherheit besitzt.

Das Beste sind Empfehlungen

Obwohl unsere Experten bereits lange erfolgreich als neutrale
Berater tatig sind, kennen Sie uns evtl. noch nicht! Das liegt in
erster Linie daran, dass wir bisher ohne offensives Marketing
auskommen. Unsere begeisterten Kunden empfehlen uns
weiter, denn sie haben erfahren, wie es ist, wenn
ausschlieBBlich der Kunde im Mittelpunkt steht.
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Unsere Dienstleistung bringt lhnen
garantierten Nutzen

Das Kompetenzteam SicherPlanen ist ein Zusammenschluss
von Experten verschiedener Fachrichtungen.

Im Themenbereich “LEBEN UND VERMOGEN” haben wir uns
zum Ziel gesetzt, den Menschen eine groRtmogliche
Planungssicherheit fir alle finanziellen Entscheidungen
des Lebens zu vermitteln — fur alle bereits getroffenen und
noch zu treffenden Entscheidungen.

Unser Motto:
“Umfassende und neutrale Information ist die Grundlage fiir
jede gute Entscheidung!”

Auf der Basis der individuellen Wiinsche unserer Kunden bieten
wir lebensbegleitend:

Aktuelle Informationen des Marktes
Basisinformationen zu notwendiger Vorsorge
Informationen zu Chance-Risiko-Beurteilung
Bedarfsermittlungen
Umsetzungsunterstiitzung

Bei uns geht es nicht um den Verkauf eines Produkts, sondern
wir analysieren gemeinsam mit Ilhnen, was Sie erwarten, was
Sie begeistert und zu lhrer bestehenden Situation passt.
Danach entwickeln wir die richtige Strategie und unterstiitzen
Sie dabei, die Analyseergebnisse zielorientiert in dauerhaften
Erfolg umzusetzen!

Unser Kompetenzteam setzt sich zusammen aus Experten in
den Bereichen

e Sichere Kapitalvermehrung

e  Betriebliche Kostenoptimierung
e  Finanzierungen

e Risikovorsorge
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Sichern Sie sich hier ein wertvolles Geschenk
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Kompetenzteam SicherPlanen

LEBEN UND VERMOGEN

E-Mail: info@sicher-planen.de
Internet: http://sicherplanen.com
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